
Economische barometer – Q1, 2024



Hoe was jouw totale orderpositie afgelopen kwartaal ten 
opzichte van hetzelfde kwartaal vorig jaar?
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Wat verwacht je van jouw orderpositie dit kwartaal 
vergeleken met hetzelfde kwartaal vorig jaar?
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Hoe was jouw totale omzet afgelopen kwartaal ten 
opzichte van hetzelfde kwartaal vorig jaar?
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Wat verwacht je van jouw omzet dit kwartaal vergeleken 
met hetzelfde kwartaal vorig jaar?
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Hoe ontwikkelden zich jouw tarieven en/of afzetprijzen in 
dit 1e kwartaal?
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Welke kansen zie je voor jouw bedrijf bestaan?
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Welke kansen zie je voor jouw bedrijf bestaan?
Toelichting
Q3 2022

Defensie
e-mobility
Autonome groei bij bestaande en nieuwe klanten door 
grotere breedbandvraag, daarnaast grotere vraag uit defensie 
industrie.rnaast
Bewustwording ivm ESG (environmental, social and 
governance)

Q4 2022
Defensie
Data beveiliging, EU-reguleringen

Bewustwording omtrent Corporate Sustainability and 
Responsibility

Veranderend beeld bij FPGA's en de toepassing ervan
Lichte verbetering in componentleveringen.

Q1 2023
Medische ioT toepassingen

Q2 2023
Management ondersteuning
Defensie

Groei in de industrie

defensie markt is groeiend

e-mobility

Q3 2023
defensie

European Chip Act

meer internationaale verkoop

Offshoring is nog steeds actueel. Bedrijven zijn opzoek naar extra 
capaciteit die vaak door gebrek aan personeel niet voorhanden is 
in Nederland.

Defensie uitgaven

betere marktcondities, overbought

Q4 2023

Defensie

AI voor bigdata verwerking

Q1 2024
AI

R&D projecten

Uitbreiding markt, andere landen, defensie

Defensie

Offshoring; bedrijven zoeken naar alternatieven voor productie 
in de EU

Automatisering / efficiëntie 



Met welke problemen heb je te maken of denk je te maken 
te krijgen, die jouw bedrijfsresultaat negatief beïnvloeden?
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Toelichting 
Met welke problemen heb je te maken of denk je te maken te krijgen, die jouw 
bedrijfsresultaat negatief beïnvloeden?
Q4 2022

Kans op recessie

Geen duidelijkheid vanuit politiek en geopolitieke situatie.
Energieprijzen, grondstofprijzen en loonkoststijgingen die zich niet 
op wereldvlak maar enkel in Europa manifesteren. De kloof met 
Azië en USA groeit.

Q1, 2023
Labour- and energy cost

Overtollige voorraad bij klanten a.g.v. ketenverstoringen in 2022 
en vermindering orderintake 2023

Klantenvraag door overstocking in 2022+Q1 2023

Gevoel van onzekerheid bij klanten

Liquiditeitspositie bij onze klanten

Teveel ingekocht door klanten in 2022
Afnemende vraag bij onze klanten. Tevens maken ze hun 
voorraden op. Dat geeft een dubbel negatief effect op de order 
intake

Q2 2023

Verschuiving van de orders, hierdoor teveel Voorraad. Cashflow uitdaging. Daarnaast 
oplopende Rente, afnemers die Corona steun niet terug kunnen betalen

Chinese oneerlijk concurrentie

Recessie in maakindustrie Dld & BNL

Iedereen houd adem in, teveel negatieve berichtgeving
De CO2 CBAM, emissie rechten en importheffingen zullen leiden tot hogere kosten 
voor de eindgebruiker en daardoor kan de vraag afnemen.

cashflow van de klanten is slechter

Q3 2023

Q4 2023 afnemen liquiditeitspositie bij klanten (EMS-ers)

Regel en rapportagedruk
Geopolitieke instabiliteit

recessie in maakindustrie
Afgenomen vraag diverse eindgebruikersmarkten
Economie is minder. Daarin ga je mee.

bouw en industrie staat op hold door slecht overheidsbeleid 

Geo-politieke onzekerheid
Onzekerheid bij klanten

te veel voorraden bij de klanten
vertraagde investeringen door industrie

Q1 2024
Regeldruk

onrust in de Wereld

Handels relaties met o.a. China door int.spanningen

geen problemen

Geopolitieke situatie en importbeperkingen door EU

bouw en installatie technick wordt inversteringen nihill 

minder investeringen door klanten



Ben je op de hoogte van CSRD?
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